Mehrwerttag 2025

Mit Mut raus aus der Komfortzone — rein in den nachhaltigen Vertriebserfolg
Freitag, 12.09.2025 von 11:30 bis ca. 13:15 Uhr

Als Gastgeber mochten  warum teilnehmen? Teilnghme vor Ort oder im
wir Sie herzlich Hybrid-Format

Der Meh ttag 2025 bietet
S e Der Mehrwerttag kann sowohl persénlich vor Ort

als auch in Hybrid-Form (online) besucht werden.

Wi"kom men hEiBen Unternehmer*innen, Fihrungskraften und

Vertriebsprofis wertvolle Einblicke und praxisnahe

Michael Werries ist Geschaftsfiihrer und LT A SR el el B A Dies wird durch unseren Netzwerkpartner

Mitgesellschafter des dzo.

Heinsohn IT Solutions technisch begleitet.
Programm ¢
Die Teilnahme ist begrenzt, daher bitten wir um
— BegriiRung / fir Prasenzteilnehmende rechtzeitige Anmeldung.
— Start, Anmeldung bis spdtestens: 09.09.2025
Vortrag: Séren Tiarks Per Anmeldeformular, in der E-Mail
Thema: Mit Mut raus der Komfortzone — _ ‘ ' o '
rein in den nachhaltigen Vertriebserfolg Bitte geben Sie an, ob Sie personlich oder in
Hybrid-Form am Mehrwerttag teilnehmen
— Kaffeepause werden.
— Vortrag: Gabi Prinz Bei einer personlichen Teilnahme erwarten Sie
Thema: Mythos Motivation — ein mutiger Getrdnke und ein leckerer Snack. Im Anschluss
Perspektivwechsel haben Sie die Moglichkeit sich mit den

Expert*innen Vorort auszutauschen.
— Gelegenheit fiir gemeinsame Gesprache

bei einem Snack Wir freuen uns auf lhre Teilnahme (kostenfrei)
und darauf, Sie beim dzo Mehrwerttag 2025
— Ende der Veranstaltung begriRen zu durfen.
Veranstaltungsort -
dzo Dienstleistungs-Zentrum-Oldenburg T ‘\; - [ [

GmbH & Co. KG rY“Frfry
August-Wilhelm-Kiihnholz-StraRe 5 EDOBL*,g e Yast)
26135 Oldenburg

Telefon: 0441 205720




Experte fir die nachste
Performancestufe im Vertrieb

Vertriebstrainer, Gutachter und
Dozent, innovatives und
maRgeschneidertes Training in
Prasenz und online, mit Giber 30
Jahren Erfahrung im Vertrieb.
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Vortragende und ihre Themen

Thema: Mit Mut raus der Komfortzone —
rein in den nachhaltigen Vertriebserfolg

Sie wiinschen sich, dass lhre
Verkaufer*innen in der Kommunikation,
Verhandlungs- und Akquise-Technik in
ihrer I6sungsorientierten
Herangehensweise auf ein nachstes Level
der vertrieblichen Profession gehoben
werden, um ihre anspruchsvollen
Verkaufsaufgaben kiinftig noch
wettbewerbsiliberlegener zu realisieren?

Sehen Sie wie ein effektives Training mit
Nachhaltigkeit und  mit
malRgeschneiderten Losungen fiir jeden
einzelnen Teilnehmenden sofort umsetzbar

maximaler

wird und das auf spannende Weise mit ganz
individuellen Schwerpunkten.

Selbsterkenntnis ist starker als jeder
Hinweis.

Beratung | Training | Coaching

Flhrungskrafte-Trainerin,
systemische Coach (DVNLP),
INQA-Coach

Veranstaltungsort

dzo Dienstleistungs-Zentrum-Oldenburg
GmbH & Co. KG
August-Wilhelm-Kiihnholz-StraRe 5
26135 Oldenburg

Telefon: 0441 205720

Thema: Mythos Motivation — ein mutiger
Perspektivwechsel

Sie beklagen die mangelnde Motivation im
Team oder einzelner Mitarbeitenden?

Was konnen Sie als Fiihrungskraft konkret
tun oder lassen, damit lhre Mitarbeitenden
noch  engagierter, beharrlich  und
umsetzungsstark die Chancen am Markt

nutzen und sogar innovativ ausbauen?

Wie konnen Sie das Team unterstitzen,
damit nach (Vertriebs-)Schulungen aus
Wissensriesen keine Umsetzungszwerge
werden?

Damit auch in wirtschaftlich schwierigen
Zeiten lhre Mitarbeitenden die
anstehenden Veranderungen individuell
und aktiv mitgestalten.
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